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DESDE LA CIUDAD DE NEUQUEN

Desde el Valle de Rio Negro y Neuquén a la
Zona Andina que conforma un importante
potencial econdémico, diversificado entre:
produccion fruticola, servicios, petrdleo, in-
dustria y turismo, hemos salido con nuestra
mano extendida a brindarles a las pequefias
y medianas empresas la nueva alternativa de
comercializar sus productos y financiar sus
compras a tasas de interés mas bajas y pla-
zos de pago de hasta 1 afio con vencimientos
acordes a su actividad.

Consideramos que la difusion y los distintos
beneficios presentados por los comercios ad-
heridos han hecho de este producto un atrac-
tivo que nos lleva a contar a la fecha con un
importante crecimiento en nuestra cartera
de clientes.

Los acuerdos comerciales sobre los que nos
encontramos trabajando han sido una herra-
mienta propulsora de operaciones provenien-
tes de todo el pais, donde nuestros clientes

utilizan los servicios del Banco Nacidn para
informarse, realizar pagos y traer nuevos usua-
rios PymeNacion .

En el convencimiento de la excelencia de nues-
tros productos y servicios esta la respuesta a
cada planteo recibido en las distintas reunio-
nesy entrevistas.

La Unidad Medios de Pago de la Gerencia Zonal
Neuquén agradece a todos aquellos que nos
han permitido difundir y comercializar este im-
portante medio de pago.

Liliana Molina

PYMENACION, LA HERRAMIENTA QUE SU PYME NECESITA, CADA DiA MAS CERCA

Desde PymeNacidn dia a dia nos esforzamos para
estar mas cerca de las pymes argentinas.

A través de las sucursales del Banco Nacidn, se ha
convocado a diversas empresas a fin de abordar te-
mas referentes a los atributos de la tarjeta, opciones
definanciacion, beneficios al abonar con PymeNacion,
y se ha respondido a consultas y propuestas.

Considerando que las sucursales del Banco Nacién
se encuentran agrupadas por Gerencias Zonales,
hemos recorrido en el mes de abril las siguientes:
Santa Rosa (LP), Neuquén, Azul, Comodoro Riva-
davia, Mendoza Este y Oeste. En el mes de mayo:
Tucuman, Cérdoba, Santiago del Estero, Villa Car-
los Paz, Concordia, Pergamino, Reconquista y San
Juan. En el transcurso de este afio continuaremos
recorriendo el pais para estar cerca de las pymes.

Podemos afirmar que las gestiones han sido exito-
sas, ya que muchas empresas se han incorporado a
las promociones de PymeNacidn, con importantes
beneficios para los usuarios.

Para conocer nuestras promociones lo invitamos a
ingresar a; www.pymenacion.com.ar

Si desea incrementar sus ventas y brindarle a sus
clientes un beneficio por abonar con PymeNacién,
comuniquese al (011) 4347-8060/8049 para recibir
el asesoramiento que usted necesita.

Agradecemos a todas aquellas empresas que han
sido participes de esta accién y esperamos seguir
colaborando con su crecimiento.

LaPos Web

Sr. Comerciante: recuerde que ad-
hiriendo LaPos Web a su comercio
durante los 3 primeros meses no se
cobrara mantenimiento.

¢Como solicita este servicio?
Una vez que reciba sus correspon-
dientes nimeros de comercio, debe-
ra contactar a LaPos para habilitar
el servicio de LaPos Web enviando
un mail ainfo@lapos.com.ar

En el asunto debera colocar la le-
yenda “Adhesion a LaPos Web"y el
nimero de establecimiento otor-
gado por el Banco de la Nacion
Argentina.

Soporte a usuarios LaPos Web:
info@lapos.com.ar - Asunto: Bo-
nificacion PymeNacion.

PymeNacion Negocios y Novedades
es una publicacion trimestral destinada
a los usuarios de la tarjeta y a los comer-
cios adheridos al sistema.

El drea PymeNacion genera el conteni-
do de los mensajes con el propdsito de
mantener actualizados a los lectores
de todo lo relacionado con el uso del
producto.

CONTENIDO
Soporte Comercializacion
Medios de Pago Empresa

DISENO ORIGINAL
Publicidad de Productos

IMPRESION
Talleres graficos del Banco Nacion

Sus comentarios nos interesan

SITIO WEB
Www.pymenacion.com.ar

LINEA PYME
0810-666-4444

de lunes a viernes de 8:00 a 20:00

E-MAIL
pymenacion@bna.com.ar

ACUERDOS COMERCIALES
(O11) 4347-8060/8049

*PymeNacidn y el Banco de la Nacién Argentina en ningtin
caso se haran responsables por los comentarios u opinio-
nes vertidas en esta publicacion provenientes de fuentes
externas ni por la calidad, caracteristicas, eficacia e idonei-
dad de los productos o servicios publicados por terceros.

LAS FOTUGRAF[AS DE PRODUCTOS INCLUIDAS EN LA
PUBLICACION NO SON CONTRACTUALES.




Industrial
Metalmecanica S.A.

ESPACIO DE PUBLICIDAD

¢ INDUSTRIAL METALMECANICA S.A., CALIDAD E INTEGRACION

Industrial Metalmecanica S.A. es una empresa
metallirgica que presta servicios a la industria en
general. Nuestro éxito y permanencia en el medio
se basaen el cumplimiento de la politica de calidad
definida por nuestro Directorio.

Un rasgo distintivo de nuestra actividad, es que
somos una empresa integrada, la que ademas de
fabricar piezas de repuesto, realiza la fabricacién
de partes esenciales y ensamblajes de maquina-
rias completas.

Entre otras cosas fabricamos y reparamos turbinas
hidraulicas y a vapor de pequefias y grandes poten-
cias, fabricacion y reparacion de multiplicadores
y reductores de velocidad, pudiendo tallar ruedas
hasta 6 mts. de didmetro, fabricacion y reparacion
de bombas a engranajes, de inyeccién de lodo, de
masa cocida, de vacio, etc.

También estd la fundicién en la cual se obtienen pie-
zas de hasta 10 ton. en aleaciones de acero especia-
les, hasta 20 ton. en hierro grisy 1 ton. en bronces.

Industrial Metalmecanica S.A. con 10.000 m2de
superficie cubierta dispone de los distintos de-
partamentos y naves industriales, a los que se
les suman otros 5.000 m? de depdsitos y patios
de maniobras.

Ademds de contar con la certificacién de la norma
IS0 9001:2008, tenemos una Oficina Técnica con su
Dpto. de Ingenieria incluido, que se dedican al es-
tudio de los requerimientos y de toda la documen-
tacion técnica suministrada a fin de poder ejecutar
las solicitudes de nuestros clientes.

Fuente: Administracion Industrial Metalmecanica S.A.

Una empresa que se proyecta
al Mercosur y al Mundo
con la fuerza de la ultima
Tecnologia metalmecanica

PYMENACION EN EL PARQUE INDUSTRIAL DE LA REJA

o PYMENACIoN

Tucuman
9de Julio 1051
Tel: 0381-4242000

www.imsatuc.com.ar
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NEBULIZADORES

1ASAN-UIR,

Los Mejores del Mundo

Seguinos en |

EL 8 de mayo se llevo a cabo la primera ronda de
negocios en el Parque Industrial de La Reja, partido
de Moreno, provincia de Buenos Aires.

La convocatoria fue dirigida a empresas de di-
versos rubros, entre ellos:
Electrometalmecanica, Disefio de packaging y
branding, Seguridad industrial, Metalurgico, Plés-
tico, Textil, Automotriz, Alimentacidn, Ventila-
cién, Caucho y Seguros entre otros.

Nuestro analista de PymeNacidn, Lic. Martin Gon-
gora, junto al Cr. Jorge Perrota, Gerente del Centro
Pyme de Mordn, yala Sra. Graciela Gomez, Gerente
de la Sucursal Moreno, acompafiada por el Oficial

Celebramos nuestros
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un regalo para vos
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COL-VENS.A. Ruta 11 km 814, (S3574XAB) - Guadalupe Norte, Santa Fe - Argentina
Tel:++54(0)3482498800. E-mail: colven@colven.com.ar -www.colven.com.ar
Llameal0-800-444 COLVEN (2658)yconsulte porel Servicio Oficial de suzona.

Facundo Zara asesoraron a mas de 80 empresas
de las localidades de Hurlingham, La Matanza,
[tuzaingd, Lomas de Zamora, San Martin, 3 de Fe-
breroy José C. Paz.

PymeNacion, una vez mas cerca de las pequefas y
medianas empresas.

of PrMENACION

9%

de descuento

VITRANAN"

GESTYA

Tecnologia Original



¢ LODISERS.A., PASION POR LA CALIDAD

Lodiser S.A. es una empresa argentina dedicada a
la fabricacidn, comercializacion y distribucion de
materias primas para la industria alimenticia.

Nacida en 2001, hoy dispone de un moderno centro
de distribucién con méas de 5.000 m?2 en el centro
geogréfico de la Ciudad de Buenos Aires donde,
partiendo de un eficiente sistema logistico, esta en
condiciones de abastecer a los casi 4.000 clientes
en tiempoy forma, por medio de una moderna flota
de camiones propia, sumada a la red de distribuido-
res para todo el pais.

Llega a sus domicilios entre una y dos veces por
semana, entregandoles las mas amplia variedad
de insumos para la produccion de alimentos (se-
cos, frios y congelados), especialmente los rela-
cionados con los sectores pasteleria, heladeria 'y
chocolateria.

Un amplio autoservicio completa la opcién que los
clientes disponen para acceder a los productos de
excelente nivel ofrecidos.

Lainauguracidn de la Sucursal Mar del Plata per-
mitid alcanzar excelentes resultados, tanto en
dicha ciudad, como en todo el Este, Centro y Su-
deste bonaerense.

Lodiser es Distribuidor Estratégico para Ledesma
(aztcar), Cargill S.A. (farindceos), Molinos Rio de la
Plata S.A. y Unilever S.A. (almacén y conservas),
Molfino Hnos. S.A. (lacteos), Nidera S.A. (aceites),
Cabafa Argentina (fiambres) y Alimentos Mo-
dernos S.A. (Farm Frites), entre otras empresas
y productos.

En el afio 2005, la Empresa adquirid y acondiciond
una nueva planta industrial de aproximadamente

ESPACIO DE PUBLICIDAD

13.500 m? en Tronador 71, muy cercana a la sede
central y centro de distribucion.

Laincorporacion de maquinaria de dltima gene-
racion dota al proyecto de tecnologia de avan-
zada en la produccion basica de chocolates y
otros insumos.

Dentro del mismo predio funcionan los labora-
torios para controles de calidad, un innovador
departamento de desarrollo y un instituto de ca-
pacitacion en pasteleria y chocolateria verdade-
ro referente del mercado, ademas de las oficinas
de ventas para los canales pasteleria, heladeria,
industria, restaurantes y catering, super e hiper-
mercados, distribuidores y cotillones.

Lodiser trabaja dia a dia para llegar a ser la mas
completa opcidn que brinde a la industria produc-
tos de excelente calidad.

En PymeNacidn encontramos un aliado a la hora
de facilitarle a nuestros clientes el acceso a toda la
gama de productos que ofrecemos de manera mas
sencilla y beneficiosa.

PymeNacion ofrece una herramienta financiera
potente, con gran impacto y alcance, acompafian-
do el crecimiento y desarrollo de las pequefias y
medianas empresas.

Para mayor informacion visitenos:
www.lodiser.com.ar

Fuente: Lodiser S.A.

Tenemos

un sueno.
Al que miles de

clientes le dan
forma todos
los dias.

Materias primas
para la Industria
Alimenticia.

LODISER

Administracién y Autoservicio:
Av. Chorroarin 949 / 4521-1600
Ventas: Tronador 71 / 4555-9000
info@lodiser.com.ar
www.lodiser.com.ar
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Beneficio EsP%i

A partir del T de Mayo al 31 de Agosto abonando con
Tarjeta PymeNacion tenés un 4% de descuento en la
compra de lavarropas y heladeras.

Valido del 1 de Mayo al 31 de Agosto. Descuento del 4% en lavarropas y heladeras de las marcas mabe y Patrick aplicable
solo a operaciones pactadas con PymeNacion (Exclusivo venta mayorista) al momento de la compra en el periodo de vigencia
de la promocion. Solo participan de la promocion los lavarropas y heladeras de las marcas mabe y Patrick, quedan excluidos
todos los productos de las demas lineas de ambas marcas.

al

Exclusivo venta mayorista

4,

de descuento

Financia
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Fabricante de maquinas para lavanderias

LINEA INDUSTRIAL
* LAVADORAS
* SECADORAS
* PLANCHADORAS

En toda nuestra linea

8 % de equipamiento para

de descuento lavanderias

Financia
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Fabricacién de Maquinas para lavanderias.
Equipos ideales para Hoteles, Clinicas,
Lavanderias, etc.

Teléfonos 4484-6328/6348/4823
http://www.barciaindustria.com.ar

La informacion se convirtié en el eje promotor
de cambios sociales, econdémicos y culturales.
El auge de las telecomunicaciones produjo una
transformacion de las tecnologias de la informa-
ciony de la comunicacién. Estas ultimas agrupan
los elementos y las técnicas empleadas en el
tratamiento y la transmision de la informacion,
especialmente la informatica, internet y las tele-
comunicaciones.

El desarrollo tecnoldgico (internet, comunicacio-
nes maviles, banda ancha, satélites, microondas,
entre otras) estd causando cambios significativos
en la estructura econdmica-social y en el conjunto
de las relaciones sociales.

Las nuevas tecnologias como herramientas para
laindustria. Con la tecnologia surgen nuevas for-
mas de comercio y de trabajo.

Las tecnologias de informacion responden a nue-
vas necesidades de comunicacion, suponen nuevas
formas de transmitir y recibirinformacidn, y permi-
ten nuevas formas de trabajo. La importancia e in-
fluencia de las tecnologias en una empresa estaran
sujetas a las caracteristicas de la misma, se trate
de unaPyme o de una Gran Empresa el uso de estas
herramientas serd diferente.

¢ LASNUEVAS TECNOLOGIAS COMO HERRAMIENTAS PARA LA INDUSTRIA

En este sentido los nuevos profesionales y las Pymes
deben comprometerse a una formacion continua ya
que el mercado ha adoptado estas nuevas tecnolo-
gias que se reflejan en la competencia todos los dias.
Porotrolado, hay que aprovechar la oportunidad que
tienen empresas para ganar notoriedad gracias a es-
tas nuevas tecnologias y al uso inteligente de técni-
cas de promocion y posicionamiento.

La tecnologia abri6 muchas areas de oportunidad
para los individuos y las empresas que han tenido
la amplitud y capacidad de adaptacion al cambio
y la vision de prepararse para la globalizaciénen la
que actualmente nos encontramos, como a su vez
cred una brecha muy amplia en cuanto a los cono-
cimientos de quienes se encuentran actualizados
y de quienes no han podido acceder a esta nueva
forma de trabajo.

Fuente: Florencia Sad, Asistente de Comunicacién
de CAFARAy colaboradora de la Revista Ferreteros

REPUBLICA
ARGENTINA

RO

Exclusivo
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Neuquén - Rio Negro - Sta. Cruz - La Pampa

descuento

Electronica; informaticaly muebles

[fi facebook.com/saturnosa ¥ info@saturno.com.ar I www.saturno.com.ar




o NAVICAM: ATENCION INTEGRAL MAS BENEFICIOS

NAVICAM ofrece beneficios en repuestos y servi-
cios para la linea IVECO a los clientes PymeNacidn.

Junto con su saldn de ventas inaugurado a fines de
2011 sobre el Kildémetro 38 de la Autopista del Oes-
te, en el partido bonaerense de Moreno, NAVICAM
ha edificado un centro de atencidn integral para
vehiculos IVECO de 5.000 m2 cubiertos.

Equipado con las mas nuevas tecnologias, el taller
tiene capacidad para atender en forma simultanea
hasta 30 camiones.

El sector de repuestos de NAVICAM dispone de un
amplio stock para los diversos modelos de IVECO,
y estd programado para responder con celeridad
gracias a un agil sistema de inventario.

NAVICAM brinda servicio técnico de asistencia
en taller y en ruta a propietarios de vehiculos
IVECO de todo el pais, dentro y fuera del periodo
de garantia.

El compromiso de NAVICAM es estar siempre cer-
ca del cliente, ofreciéndole servicios y beneficios
constantemente, a través de una relacidn persona-
lizada que le permita conocer la mejor manera de
resolver sus necesidades.

El concesionario ofrece permanentemente pro-
mociones y beneficios a sus clientes, como por
ejemplo, la promocién “Aceite y Filtro”, vigente
hasta junio de 2013, la cual otorga un filtro de
aceite y una remera gratis por la compra de un
balde de 20 litros de aceite Urania Turbo LD Fér-
mula IVECO. Si abonan la compra de repuestos
con PymeNacidn disponen de un 10% de descuen-
to en boca de caja, acumulable con la promocion
de “Aceite y Filtro", ademas de la financiacion
mas conveniente que brinda esta herramienta
del Banco Nacidn.

Fuente: Jorge Sambartolomeo, Dixit

Beneficios concretos para su pyme

PymeNacion es la tarjeta de crédito del Banco de la Nacion Argentina
que contribuye con el crecimiento y evolucion de su empresa.

+ Pago hasta un ano de plazo.
» Financiacion a través del pago minimo.

+ Importantes descuentos en comercios adheridos.

+» Mayor poder de negociacion.
+ Un crédito flexible para el usuario.
* Contado para el proveedor.

PYMENACION, UN CREDITO FLEXIBLE

0810-666-4444
Lunes a viernes de 8:00 a 20:00
Wwww.pymenacion.com.ar
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consulte beneficios a:
marketing@motomel.com.ar

Wwww. motomel.com.ar




LG Smart TV

LG Eloctronics
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o LASFRANQUICIAS COMERCIALES: QUE DEBE SABERDE ELLAS

El “franchising” es un moderno sistema de distri-
bucién de productos y de servicios, segtin el cual
una empresa que ha logrado éxito comercial en
un sector especifico de negocios cede o transmi-
te, a otro empresario independiente, sus conoci-
mientos especificos y experiencia sobre el nego-
cio original a cambio de un derecho inicial mas un
porcentaje de regalias mensuales, permitiéndole
duplicar el formato comercial en su totalidad, in-
cluyendo el uso de sus marcas comerciales y sim-
bolos distintivos.

Es un particular arreglo de negocios donde una
de las partes (franquiciador o franquiciante) per-
mite a otra (franquiciado) la distribucién de sus
productos o servicios y la utilizacién de procesos,
métodos y/o equipamiento, de tal manera que el
franquiciado pueda operar su propio negocio, le-
galmente independiente.

El franquiciante establece el padrdn visual, “layout”
y los sistemas operativos mediante los cuales el
franquiciado deberad instalar y manejar su negocio y
desempefiar sus actividades, las mismas que seran
desarrolladas siempre bajo el control, la supervision,
la orientacion y la asistencia técnica del franquicia-
dor, a quien el franquiciado abonar4, directa o indi-
rectamente, de una forma u otra, una remuneracion.

¢Qué ventajas presenta el sistema de franqui-
cias comerciales para un franquiciado?

- Acceso a una marca implantada y una imagen
posicionada, lo que supone adecuacion a las pre-
ferencias del consumidor. En muchos casos la
operacion de la franquicia no requiere experien-
cia anterior de parte del franquiciado en el rubro
oramo de la actividad comercial o de prestacion
de servicios.

- Plan de marketing y concepto del producto o ser-
vicio ya desarrollado por parte del franquiciante,
el que es automaticamente incorporado al nuevo
emprendimiento. Ello representa menor riesgo
de fracaso que con un negocio propio, porque ha
resultado exitoso en otras localidades de las que
pueden tomarse referencias.

Asistencia técnica y/o capacitacion de parte del
franquiciante para instalar el punto de venta,
iniciar y desarrollar operaciones, lo que incluye
usualmente localizacién, manuales de procesos
operativos y administrativos. Ademas, el franqui-
ciado se beneficia de las ventajas derivadas de
las economias de escala y de la mayor capacidad
negociadora de la red, por lo que debiera acceder
a equipamientos y suministros varios en condi-
ciones especiales.

Posibilidad de acceder a campafias de promocion
y publicidad en medios de comunicacion masiva,
lo que no seria posible en forma individual.

En ciertos casos, dispone de exclusividad de te-
rritorios, zonas o regiones con lo cual se asegura
un nivel razonable de competencia, pudiendo en
ocasiones abrir mas de un local.

Fuente: Lic. Oscar Yciz, Director de Capacitacion
CAME (Confederacion Argentina de la Mediana Empresa)

Confederacion Argentina de la Mediana Empresa

Financia
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NUEVO SITIO WEB PYMENACION

Ingrese a www.pymenacion.com.ar y descubraun
sitio pensado para usted.

En nuestro sitio web podra encontrar todo tipo
de informacion relacionada con nuestra tarjeta
PymeNacién, ademas de acceso a los servicios ex-
clusivos que ofrecemos a nuestros usuarios y pro-
veedores adheridos.

En el sitio podra visualizar:

+ Detalle de atributos, servicios y beneficios dispo-
nibles en PymeNacidn.

+ Promociones: encontrara informacion detallada de
todas las promociones vigentes con PymeNacion.

» Exposiciones: calendario de exposiciones in-
dustriales, comerciales, presentaciones, char-
las, y demas eventos en los cuales participa
PymeNacion durante el transcurso del afio en
todo el pafs.

» Novedades: en esta seccion Ud. podrd mantener-
se actualizado con las ultimas noticias y noveda-
des relacionadas a PymeNacidn.

» Buscador de proveedores: conozca dénde com-
prar los insumos que necesita, en cada rincén del
pais, de manera agil y practica.

+ Buscador de sucursales: encuentre la sucursal
del Banco de la Nacidn Argentina mas préximay
de sumayor conveniencia.

* Preguntas frecuentes: una seccidn destinada a
disipar las principales dudas y consultas de los
usuarios y proveedores PymeNacion.

« Cotizaciones: actualizacién diaria de la cotiza-
cion de diversas divisas del mundo, mas el com-
portamiento del Merval.

+ Contactenos: un canal de comunicacion para
realizar consultas o sugerencias de manera prac-
tica, sencillay agil.

« Links de interés: para disponer de un acceso
mas rapido.

: usy

| Lospi

Foveedores cop. ‘B
r an sus y,
col 6 s

’ nPymeNagign alas72 horasmaS
|
|

Los invitamos a conocer este nuevo canal de co-
municacion, donde las micro, pequefias y medianas
empresas argentinas y sus proveedores podran se-
guir descubriendo los beneficios de trabajar con la
Tarjeta PymeNacion.
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Prevencién y seguridad

son nuestros objetivos.
Llevamos mas de 45 anos
trabajando en la prevencion
contra incendios.

GEORGIA

SEGURIDAD CONTRA INCENDIOS

FINANCIA 8 ryMENAcion

SEGURIDAD CONTRA INCENDIOS
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Una buena gastronomia
se basa en la cantidad y

calidad de s,..ingredientes.

| DISTRIBUIDORA
PAZ,
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Todas las marcas que te gustan
al mejor precio.
Ventas por mayor
en todo el Valle de Punilla.

Consulta nuestras ofertas y productos destacados en
—_— —
& www.distribuidoracarlospaz.com

Tel. 03541 - 428925 - Av. San Martin 1255
Carlos Paz - Prov. de Cdordoba

INDUSTRIA ARGENTINA

Nuestra firma comenzd las actividades en Car-
los Paz en diciembre de 2004, bajo el nombre
fantasia de Distribuidora Carlos Paz, comercia-
lizando alimentos para la gastronomia y siendo
un emprendimiento familiar que lo desarrolla-
mos con la participacién de toda la familia y
once empleados.

La clave de nuestro crecimiento hasido el buen ser-
vicio brindado a nuestros clientes, la agilidad en la
entrega de los pedidos y los precios competitivos.

Tenemos proveedores directos de todo el pais y se
van sumando cada vez mas a nuestraamplia carte-
ra, lo que nos posibilita mejorar nuestros precios.

En la actualidad el crecimiento que ha demos-
trado Villa Carlos Paz y todo el Valle de Punilla
hace que la Gastronomia y Hoteleria demanden
mayores volimenes de mercaderia, es por ello
que hemos dispuesto de otro depdsito al que he-
mos equipado con camaras de frio, de congelado,
estanterfas para el almacenamiento de produc-
tos al por mayor, y todo el mobiliario y herra-
mientas necesarias.

Tenemos plena confianza que seguiremos crecien-
do, gracias a la inversion y al acompafiamiento de
nuestros clientes.
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ESPACIO DE PUBLICIDAD

o DESDE VILLA CARLOS PAZ

Estamos trabajando intensamente para cubrir mas
areas con la entrega de pedidos, la que se realiza
sin cargo para el cliente, aumentar la superficie
de atencion e incorporar nuevos productos.

También tenemos en cuenta el gran apoyo de los
proveedores que nos ayudan a seguir creciendo.

Porque nuestra idea es crecer y ser cada vez
mas fuertes, incorporamos los beneficios del
Bancode laNacidn Argentina a través de su tar-
jeta PymeNacion.

No sélo ofrece a nuestros clientes una herra-
mienta de financiacién sino que también por
abonar con ella obtendran 5% de descuento.

Para mayor informacion visite:

www.distribuidoracarlospaz.com.ar
WWWw.pymenacion.com.ar

Fuente: Héctor Benitez, Socio Gerente
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= AGUA CALIENTE

= CALDERAS
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CUIDADO DEL COMERCIO: LOS EXTINTORES

En Nacién Seguros consideramos que es funda-
mental sentirse protegido con una cobertura
acorde a las necesidades de su comercio y adap-
tada a su actividad.

Le recomendamos leer detenidamente su pélizay
conocer en detalle sus obligaciones, los beneficios
adicionales que posee y también sus exclusiones.

Recuerde que los matafuegos deben estar habi-
litados y en excelentes condiciones, ademds de
estar ubicados estratégicamente.

Es muy importante que no exista obstaculo algu-
no que dificulte su acceso en caso de tener que
sofocar cualquier clase de fuego, para los cuales
hay diversas clases de extintores segun la causa
delincendio.

Nunca olvide que no todos se combaten de la
misma manera (por ejemplo, si éste es provoca-
do por un combustible liquido jamas arroje agua,
sino que debe echarse arena sobre el mismo).

Por ello, existen diferentes categorias de extintores
segun el sectorenel cual se desempefia la industria
(oficinas, residencias e instituciones de todo tipo),
entre los que se pueden detallar los siguientes:

Clase A. Sélidos

Este es requerido especialmente en industrias
que manipulen combustibles sélidos como son
el papel, telas, maderas, gomas, plasticos, etc.
Generalmente se vincula con carpinterias, depo-
sitos, oficinas, hospitales y escuelas.

Clase B. Liquidos inflamables
Son utilizados, en su mayoria, en estaciones de
servicio e industrias relacionadas con los com-

bustibles de tipo liquido como naftas, aceites, pin-
turas, ceras y grasas.

ClaseC

Energia eléctrica; como su nombre lo indica, se
aplica esta categoria sobre los fuegos iniciados
por materiales, equipos y/o instalaciones eléctri-
cas o electroaccionadas. Por lo tanto, su ambhito
de alcance es muy amplio.

Ademads, existen industrias y establecimientos con
requisitos mas exigentes y, para ellos, se utilizan
los extintores de tipo D y K, especialmente aplica-
bles para incendios de metales pesados y no pesa-
dos, y fuegos iniciados por sustancias grasas (coci-
nas, restaurantes, etc.), respectivamente.

Ante la ocurrencia de un imprevisto, le aconseja-
mos tener siempre a mano Los datos de la compafia
y la informacién necesaria para agilizar la corres-
pondiente denuncia de siniestro.

Para ello, cuenta con nuestro Centro de Atencién
al Cliente, al que se puede comunicar a través del
0-800-888-9908.

Sabemos de la importancia de contratar un segu-
ro, por eso en Nacion Seguros ofrecemos la mas
amplia variedad de coberturas disefiadas espe-
cialmente para todos los comercios, contratando
los mismos a través de la Tarjeta Pymenacion.

Fuente: Nacion Seguros S.A.
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OPCIONES DE FINANCIACION

Le recordamos que PymeNacion le ofrece
todas las posibilidades para que pueda fi-
nanciarse de la mejor manera, optando por
alguna de las siguientes:

Difiera su pago hasta 1 afio desde la fe-
chade compra.

Findnciese hasta en 12 cuotas mensua-

les y consecutivas*.

Mix de opciones: en cuotas difiriendo la
primera al plazo mas conveniente, sin que
la ultima cuota supere el afio de plazo.

Al vencimiento, continde financiando-
se a través de pagos minimos a la mis-
ma tasa.

Independientemente de la modalidad
elegida, el pago de las operaciones co-
menzara a ser exigible en la fecha conve-
nida, nunca antes, teniendo la posibilidad
de continuar financiandose a través del
pago minimo al 14,00% TNA **,

* LAS CUOTAS SERAN DE IGUAL MONTO DE CAPITAL,
MENSUALES Y CONSECUTIVAS. MAXIMA CANTIDAD DE
CUOTAS:12. PLAZO MAXIMO: 1 ANO.

** TASA VARIABLE. COSTO FINANCIERO TOTAL (CFT):
14,65% TASA NOMINAL ANUAL (TNA). CALCULADO
SOBRE UN SALDO DE $50.000 DIFERIDO A UN ANO DE
PLAZ0. SIN SEGURO DE VIDA. SE CONSIDERA EL IVA
COMO CREDITO FISCAL PARA EL CLIENTE, POR LO
CUAL NO SE INCLUYE COMO COMPONENTE DEL CFT.
TNA: 14,00%. TASA EFECTIVA ANUAL (TEA): 14,94%.

comPUmMuUnNDO

SABEMOS DE TECNOLOGIA

GARBARINO

GARANTIA DE CONFIANZA

Para pequenas y medianas empresas, grandes beneficios.
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COMPUMUNDO S.A.: GUEVARA 533 CAPITAL. C.ULT.: 3068211572-2. TEL: 0810-444-8330. GARBARINO S.A.: GUEVARA 533, CAPITAL. C.U.LT.: 30-54008821-3. CENTRO DE ATENCION AL CLIENTE: (011) 4588-7000.
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